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Sprzedawco, kim jestes?
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Sprzedawco, wolisz powoli ale bardzo precyzyjnie wykuwac swoj sukces, czy tez dajesz poniesc sie fantazji,
ktéra moze doprowadzic cie do zamierzonego celu? Kim jestes, sprzedawco? Rzemieslnikiem czy artysta?
Przeczytaj ten tekst i dowiedz sie, co mozesz zrobic abys, jako rzemieslnik, mial bardziej artystyczne podejscie

do pracy, a jako artysta wlozyl w swoje obowigzki troche rzemiosta.

TRESC ARTYKULU:

Sprzedawco, jestes rzemieslnikiem czy artysta?

Sprzedawco, wolisz powoli ale bardzo precyzyjnie wykuwac swaoj sukces, czy tez dajesz poniesc sie fantazji,
ktora moze doprowadzic cie do zamierzonego celu? Kim jestes, sprzedawco? Rzemieslnikiem czy artysta?
Przeczytaj ten tekst i dowiedz sie, co mozesz zrobic abys, jako rzemieslnik, mial bardziej artystyczne podejscie

do pracy, a jako artysta wlozyl w swoje obowigzki troche rzemiosla.

Podzial sprzedawcow na rzemieslnikow i artystow to nie podzial na miejsca w strukturze organizacyjnej ani na
pozycje w niej zajmowane. Przedstawiajac sprzedawcow jako ,,rzemieslnikow” i jako ,,artystow”, mam na mysli
ich podejscie do pracy w zawodzie handlowca

i wykonywanych obowiqzkow, a takze stosunek do zycia i ludzi.
Dobry rzemieslnik roboty swojej si¢ nie wstydzi...

Rzemieslnicy to dobrzy ludzie, wykonujacy swoja prace w poprawny sposob, realizujacy swoje zadania zgodnie
z zakresem obowiazkow oraz oczekiwaniami stawianymi przez wymagajacych klientow. Niezaleznie jakie
doswiadczenia i kompetencje posiadajg, postrzegani sq jako dobrze i rzetelnie pracujacy sprzedawcy. Zgodnie
wiec z przytoczonym przyslowiem, roboty swojej nie muszq sie wstydzic¢. Brakuje im jednak takiej kompetencji
jak ,,przekraczanie oczekiwan swoich klientow”. Robiq gléwnie to, co do nich nalezy. Niestety, w dzisiejszych
czasach aby osiggnac sukces zawodowy i zyciowy, taki stopien zaangazowania, taka postawa sa
niewystarczajace. Dlatego tez zobacz sprzedawco-rzemieslniku, jaki jest sprzedawca-artysta i zastanow sie, co

mozesz z hiego zaczerpnac.

Ludzie, ktorzy robia zwykle rzeczy w niezwykly sposob, przyciagaja uwage Swiata



Tak, trafnie, okreslit artystow George Washingtona. Sprzedawca-artysta ma
specyficzny sposob dzialania i nastawienie. Po czym go poznamy? Sprzedawcy-artysci, przede wszystkim:

- majq pozytywne nastawienie do pracy, zycia i otoczenia; sprzedawcy ci sq proaktywni, nastawieni na szukanie

rozwiqzan i wspieranie innych;
- w kazdej sytuacji widzq mozliwosci a nie ograniczenia;
- sq ponadprzecietnie zaangazowani w realizowane zadania i projekty sprzedazowe;
- 0siagaja dlugofalowe i pozytywne efekty dzialan;

- sg ludZzmi, ktorzy swoim przykladem inspirujg innych do dzialan i powoduja, ze chce im sie chciec.

S3 to wiec pasjonaci, ktorzy wszelkie zmiany zaczynajq od siebie, a nie szukaja ich w otoczeniu. Mozna smialo
powiedziec, ze zmieniajac swoje nastawienie, zmieniajg otoczenie. Oczywiscie, bycie sprzedawca-artysta nie
wyklucza wykonywania obowigzkéw w sposob prawdziwie rzemieslniczy, czyli dokladny i zgodny z

wymaganiami stawianymi przez pracodawce oraz klientow.

Widzimy wiec, ze te dwie postawy nie wykluczaja sie nawzajem, jednak w dzisiejszych czasach organizacje
potrzebujq bardziej sprzedawcow -artystow, ktorzy swoim pozytywnym podejSciem, zaangazowaniem i
nietuzinkowym, przetamujacym stereotypy dzialaniem, wprowadza je na droge dynamicznego i

gwarantujacego sukces rozwoju.
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